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طراحی کمپین های تبلیغاتی آنلاین در شبکه اینترنت داخلی
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تاریخ برگـزاری دوره: 

١٢ تا ٢٤ اردیبهشت ١٤٠٥

ساعت برگزاری: 

٢ تا  ٦ بعد از ظــهر 

نوع برگزاری: 

آنلایـــن (الوکام) 

در پایان دوره به شـرکت کنندگان

گــواهــی ارائـــه خــــواهـــد شــد.

مدت زمــان دوره: 

١٦ ساعـت  غیرپیاپی

روزهای برگزاری  دوره:

یــــــک شنبه  و  ســــه شنبه

معرفی دوره

دوره ی طراحی کمپین های تبلیغاتی آنلاین برای کسانی طراحی شده که می خواهند بدون سردرگمی در بین ابزارها 

و روش های مختلف، کمپین های تبلیغاتی حرفه ای و مؤثر طراحی کنند و با استفاده از اصول درست مارکتینگ، 

فروش خود را افزایش دهند. در این دوره یاد می گیرید چگونه تبلیغات را به صورت هدفمند، قابل اندازه گیری و 

سودآور اجرا کنید.

در این دوره یاد می گیرید:

چطور مخاطب هدف خود را به درستی شناسایی و پرسونای تبلیغاتی دقیق طراحی کنید؛  

چه عواملی باعث موفقیت یا شکست یک کمپین می شوند و چگونه از آن ها در مسیر اجرا استفاده کنید؛  

چگونه با ترکیب خلاقیت و تحلیل، کمپین هایی طراحی کنید که بیشترین بازدهی را داشته باشند.  



در طول دوره، با رویکردی کاملاً عملی و کاربردی کار می کنید تا بتوانید:

کانال های مناسب تبلیغاتی را متناسب با کسب وکار خود انتخاب کنید،  

پیشنهاد فروش (Offer) جذاب و متقاعدکننده طراحی کنید،  

ساختار یک کمپین حرفه ای را از ابتدا تا اجرا پیاده سازی کنید،  

سناریو، استوری برد و مسیر ارتباط با مخاطب را طراحی کنید،  

و کمپین های خود را بهینه سازی کرده و با استفاده از ریتارگتینگ، نرخ تبدیل را افزایش دهید.  

در پایان دوره، شما می توانید یک کمپین تبلیغاتی کامل و هدفمند را از صفر طراحی و اجرا کنید و با استفاده از 

یک سیستم مشخص، فروش خود را به صورت پایدار رشد دهید.



خروجی دوره

مخاطبین  دوره

توانایی های شما در پایان این دوره ١٦ ساعته:

تسلط بر طراحی و اجرای کمپین های تبلیغاتی آنلاین در شبکه اینترنت داخلی  

توانایی شناسایی دقیق مخاطب هدف و طراحی پرسونای تبلیغاتی مؤثر  

توانایی طراحی سناریو، استوری برد و مسیر ارتباط با مخاطب  

بهینه سازی کمپین ها بر اساس داده و افزایش عملکرد تبلیغات  

پیاده سازی سیستم های ریتارگتینگ برای افزایش فروش و بازگشت مشتری  

توانایی تحلیل نتایج کمپین و تصمیم گیری برای بهبود مستمر  

اجرای یک کمپین تبلیغاتی کامل و هدفمند در دنیای واقعی  

مدیران، صاحبان کسب وکار، فعالان حوزه مارکتینگ و دیجیتال مارکترها و کارشناسان فروش و 

تبلیغات که می خواهند عملکرد کمپین های خود را بهینه سازی کنند.



ماژول هایی که در این دوره یاد میگیرین:

فصل ها

فصل ١

فصل ٢

فصل ٣

فصل ٤

فصل ٥

فصل ٦

٢

٣

٣

٣

٣

٢

خروجی عملیعنوانساعت

مقدمه: از ایده تا کمپین سودآور

تحلیل مخاطب و طراحی پرسونای 
تبلیغاتی 

طراحی پیشنهاد فروش (Offer) و پیام 
تبلیغاتی

انتخاب کانال های تبلیغاتی و طراحی 
ساختار کمپین

طراحی سناریو، استوری برد و اجرای 
کمپین

بهینه سازی، تحلیل عملکرد و ریتارگتینگ

آشنایی با مفاهیم کمپین تبلیغاتی، مسیر طراحی 

کمپین، تفکر استراتژیک در تبلیغات و بررسی نمونه های 

موفق در بازار.

شناسایی مخاطب هدف، تحلیل رفتار مشتری، طراحی 

پرسونای واقعی و استفاده از داده برای تصمیم گیری 

دقیق تر.

ساخت پیشنهاد فروش جذاب، طراحی پیام 

متقاعدکننده، شناخت ارزش پیشنهادی و اصول کپی

 رایتینگ در تبلیغات.

بررسی انواع کانال های تبلیغاتی در اینترنت داخلی، 

انتخاب بهترین بسترها، طراحی ساختار کمپین و 

تعیین KPIها.

طراحی مسیر ارتباط با مخاطب، سناریونویسی، ساخت 

استوری برد کمپین و اجرای عملی تبلیغات.

تحلیل داده های کمپین، بهینه سازی عملکرد، افزایش 

نرخ تبدیل، طراحی سیستم ریتارگتینگ و بهبود مستمر 

کمپین ها.



معرفی مدرس دوره

آرمین گرم رودی    

وی یک کارآفرین، مشاور توسعه کسب وکار و متخصص در طراحی و اجرای کمپین های تبلیغاتی آنلاین   

است. او به عنوان مدیرعامل شرکت توسعه کسب وکار پینار، تجربه گسترده ای در راه اندازی، رشد و بهینه سازی 

کمپین های فروش و بازاریابی دارد. تمرکز اصلی او بر طراحی استراتژی های تبلیغاتی مؤثر، افزایش نرخ تبدیل و 

ایجاد سیستم های فروش پایدار برای کسب وکارهاست. او در طول فعالیت حرفه ای خود، با کسب وکارهای مختلف 

همکاری کرده و برنامه های متعددی در حوزه تبلیغات دیجیتال، برندینگ و رشد فروش اجرا نموده است. 

محمود رویت پور    

کارآفرین، بنیان گذار مجموعه «دکتر کلابز» و فعال در حوزه دیجیتال مارکتینگ و توسعه کسب وکارهای   

آنلاین است. او تجربه گسترده ای در طراحی و اجرای کمپین های تبلیغاتی، جذب و نگهداشت مشتری و توسعه 

برند در بستر اینترنت دارد. تمرکز اصلی او بر ایجاد سیستم های فروش پایدار، بهینه سازی مسیر مشتری و افزایش 

نرخ تبدیل در کمپین های تبلیغاتی است. او در طول فعالیت حرفه ای خود، با کسب وکارهای مختلف همکاری کرده 

و برنامه های متعددی را در زمینه رشد فروش، طراحی استراتژی های بازاریابی و توسعه بازار اجرا نموده است.
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